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1. UVOD

Skušali sva prikazati odnos med količino dobrin, ki jih dobi vsak posameznik pri danih cenah, in količina denarja, s katero razpolaga. Osredotočili sva se na nujnost izbire dobrin glede na količino denarja.
2. Ekonomski problem posameznika 
Ekonomski problem posameznika lahko opredelimo kot nesorazmerje med posameznikovimi potrebami \ željami in dobrinami, ki jih ima posameznik na voljo za zadovoljitev svojih potreb \ želja.  Želje \ potrebe  so občutek pomanjkanja, ki jih želimo odpraviti. 

2.1. Neekonomske ali primarne potrebe 

Osnovne  ali proste potrebe so lakota, žeja, potreba po dihanju, toploti, zavetju. Uvrščamo jih v neekonomske ali primarne potrebe. 
2.2. Ekonomske ali sekundarne potrebe

Vse ostale ki niso tako življenjsko nujne, lahko imenujemo ekonomske ali sekundarne potrebe. Ker ima vsak drugačne potrebe, jim pravimo da so subjektivne, odvisne so od starosti, spola, značaja.

3. DEFINICIJA DOBRIN IN POTREB
Potrebe zadovoljujemo z dobrinami. Dobrine so koristne stvari in storitve, ki lahko zadovoljujejo potrebe. Z njimi je potrebno dobro gospodariti.

3.1. Potreba = dobrina
Tak odnos med dobrino in potrebo se le redko zgodi, je zgolj teoretična možnost.

3.2. Potreba > dobrina 

Potreb je več kot dobrin. Pravimo da so dobrine relativno redke, to pomeni, da je razpoložljiva količina dobrin nazadostna v primerjavi s potrebami. To velja tudi za tiste dobrine, ki jih imamo veliko. Ne moremo na primer trditi, da na svetu pridelamo malo žita, vendar ga je premalo za šest milijard zemljanov. Zato je žito relativno redka, ekonomska dobrina.

3.3. Potreba < dobrina

To so proste ali neekonomske dobrine, na primer sončna svetloba, zrak, toplota poleti,…
3.4. Hierarhija človekovih potreb po A.H. Maslowu
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Vsak posameznik poskuša zadovoljevati svoje potrebe in na ta način odpraviti stanje nezadovoljstva, pri čemer pa praviloma teži k zadovoljevanju potreb, ki so nižje na lestvici in šele ko so te zadovoljene, teži k zadovoljevanju višjih potreb. Človeku, ki živi v vojni, zaman ponujaš zadovoljevanje potrebe po samospoštovanju, če je najbolj bistvena potreba mir in hrana.

4. GOSPODARJENJE Z DOBRINAMI

Gospodarjenje oziroma ekonomiziranje je zavestna človeška dejavnost, ki se nanaša na odločanje, kako uporabiti dana, omejena sredstva in kako jih razporediti na različne oblike uporabe zaradi čim popolnejšega kritja potreb. 

4.1.  Gospodarjenje je zavestna dejavnost

Vsaj kolikor gre za materialne dobrine, je začel človek z razvijanjem svojih umskih sposobnosti predelovati in proizvajati nove. Človek si za razliko od živali vnaprej zamišlja kaj bo delal. Njegova dejavnost je plod razmišljanja, proučevanja, sklepanja, odkrivanja povezav, ustvarjanja novosti... Zato pravimo da je gospodarjenje zavestna dejavnost.

4.2. Mini – max načelo

Predmet ekonomije je vsaka človekova dejavnost pri kateri se le ta srečuje s problemom omejenih sredstev za doseganje postavljenih ciljev. Naloga ekonomije je v končni fazi doseganje maksimalnega učinka oziroma minimizacija stroškov, kako dane cilje doseči z minimalnimi stroški (mini - max načelo). Gospodariti  (izbrati) moramo z najučinkovitejšo uporabo danih potrošnih dobrin in proizvodnih dejavnikov. 
4.3. Ekonomija gospodarjenja z dobrinami

Ekonomija torej preučuje gospodarjenje.

GOSPODARJENJE   =  UČINEK  :  VLOŽENA SREDSTVA
Z razvojem družbe postaja ekonomija vse pomembnejša veda zaradi večanja obsega (večanja obsega prebivalstva) in strukture potreb. (Proizvodnja mora reševati problem ustvarjanja materialnih dobrin kot tudi problem ponovnega upoštevanja ne samo stroškov preteklega in sedanjega, temveč tudi še potrebnega dela v prihodnje.) S tem pa se spreminjajo predstave o mejah sistema proizvodnje, o vsebini pojma narodnega bogastva pa tudi kriterij za oceno rezultatov ekonomske politike.

5. MIKROEKONOMIJA

Ekonomijo je zato možno razdeliti na mikro in makro področje. Mikroekonomija preučuje obnašanje posameznih ekonomskih osebkov na ravni posamezne potrošne celice - potrošnike, gospodinjstva, ali proizvodne celice - podjetja, ki so lahko organizirana na različne načine. Zanima jo kakšne so odločitve o alokaciji redkih sredstev, kako potrošniki sprejemajo svoje odločitve o alternativnih nakupih in kako nanje vplivajo spremembe v njihovih dohodkih in cenah dobrin. Ravno tako mikroekonomija preučuje , kako se spreminjajo cene in količine na posameznih trgih ter kako so med med seboj trgi povezani ter odvisni. Torej, če posplošimo, če makroekonomijo zanima gozd, potem mikroekonomijo zanimajo drevesa v njem. Ali drugače, če mikroekonomija proučuje obnašanje posameznika, poudarek je na individualnem obnašanju, potem makroekonomija  proučuje delovanje gospodarstva kot celote, zaradi tega jo zanimajo agregati. 
6. KORISTNOST DOBRIN
Temeljna značilnost dobrin je njihova koristnost - to je sposobnost zadovoljitve potrebe. Koristnost dobrine je odvisna od intenzivnosti potrebe po njej, bolj kot si neko dobrino želimo, večjo koristnost ima za nas. 
6.1. Primer

Koristnost je subjektivna, tako kot so subjektivne potrebe. Če obožuješ sladoled, ti daje veliko koristnosti, za nekoga, ki sladoleda ne mara, sladoled sploh nima koristi. Prva kepica, ki jo poješ, te najbolj razveseli in delno zadovolji željo po njem. Z nakupom vsake naslednje kepice sladoleda, se koristnost zmanšuje. Potreba je čedalje bolj zadovoljena, zato je dodatno zadovoljstvo posameznika vedno manjše. Koristnost dodatnih enot se zmanjšuje, celotna koristnost pa se veča, vendar vedno počasneje. Ko smo potrebo popolnoma zadovoljili, dodatna enota nima koristnosti.
6.2. Optimum potrošnika

Posameznik, ki razpolaga v določenem času z omejenim dohodkom, se mora odločati, za katere dobrine in kakšne količine ga bo uporabil. Kadar postopa gospodarno, upošteva načela razumne izbire, na primer pri izobraževanju. Odloča se o strukturi nakupa, s katero bo pri uporabi teh dobrin dosegel največje zadovoljstvo, največjo skupno koristnost, optimum potrošnika.

Svoj dohodek bo uporabil najbolje tedaj, ko bo kupil tako količino posameznih dobrin, da bodo njihove mejne koristnosti sorazmerne (skladne) s cenami teh dobrin.Skupno zadovoljstvo posameznika od vseh enot dobrine je celotna koristnost.

7. IZBIRA POSAMEZNIKA PRI NAKUPU

Potrošnika pri nakupu dobrin omejujeta njegov DOHODEK in CENA BLAGA. V želji, da maksimalno zadovolji svoje potrebe, se obnaša racionalno, tako, da premišljuje o svojih nakupih. 

7.1. Alternativne možnosti potrošnje

Predstavljajmo si, da potrošnik mesečno nameni 6.000 SIT za svoje izobraževanje, ki zajema dve potrebi.  Odloča se za obisk gledališča ali nakup knjig. Cena enote vstopnice za gledališko predstavo je 1.500 SIT,  cena enote knjige pa je 1.000 SIT. 

Alternativno izbiro posameznika prikazuje lestvica možnosti potrošnje:

	Alternativne

možnosti

potrošnje
	Obisk

gledališča
	Nakup

knjig

	A
	4
	0

	B
	3
	1,5

	C
	2
	3

	D
	1
	4,5

	E
	0
	6

	O
	1
	2

	P
	3
	4


Možnost A pomeni, da potrošnik ves svoj dohodek nameni za 4 obiske gledališča, možnost E pa izključuje možnost obiska  gledališke predstave. To izračunamo tako, da DOHODEK delimo s CENO VSTOPNICE.  

MOŽNOST A       6.000 SIT: 1.500 SIT = 4 ENOTE  ali 

MOŽNOST E , kjer DOHODEK delimo s CENO KNJIGE:

6.000 SIT : 1.000 SIT = 6 ENOT.

7.2. Premica dohodka

Zgornja lestvica možnih  nakupov nam pokaže vse možne kombinacije pri danem dohodku in pri danih cenah. Te možnosti lahko prikažemo tudi grafično. 

Na abcisni osi merimo količino  knjig, na ordinatni osi pa količino vstopnic.
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Na osnovi podatkov iz tabele alternativne možnosti potrošnje zarišemo točke v diagramu. Nato vse točke povežemo in oblikujemo premico. Točka O znotraj premice nam pove, da potrošnik ne porabi v celoti svojega dohodka, točka  P izven premice, pa pokaže, da so nakup za potrošnika nedosegljivi. Premica kaže omejitev potrošnikovih nakupov, zato jo imenujemo PREMICA DOHODKA.  Možnosti izbira znotraj premice dohodka je za potrošnika subjektivna, ker mi ne vemo kaj bo izbral. 

7.3. Alternativni stroški

Premica dohodka izpostavlja problem alternativnih ali oportunitetnih stroškov, ki nastane pri ekonomskih odločitvah. Če želi potrošnik povečati število obiskov v gledališču, se mora odpovedati knjigam. Oportunitetni strošek je strošek izgubljene priložnosti. Če se potrošnik nahaja v točki E in želi povečati nakup vstopnic za eno enoto (se premakne v točko D) , se mora odpovedati 1,5  enot knjige. Oportunitetni stroški se ne spreminjajo,  ker se za vsako enoto povečanja nakupa ene dobrine odrečemo nakupu vedno enaki količini druge dobrine.

7.4. Primer alternativnih stroškov

Če se odločimo, da bomo eno uro presedeli pred televizorjem, imamo pa možnost s prodajo knjig zaslužiti 1.000 SIT tolarjev na uro, je oportunitetni strošek ob gledanju televizije 1.000 SIT na uro. Če imamo možnost zaslužka v prostem času, ima prosti čas ceno. Cena prostega časa je izražena z oportunitetnim stroškom ure dela, ki smo se ga odrekli zaradi gledanja televizije. 

8. ZAKLJUČEK

Znan ekonomski stavek, »da ni nobenega kosila zastonj«, v ozadju izraža, da vedno obstaja  cena zastonj kosila, torej nek drug alternativni strošek, ki ga bomo zaradi zastonj kosila imeli.
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